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ນະຄອນຫຼວງວຽງຈັນ. 

ຕະຫຼາດໄວໜຸ່ມ ກ່ອງຜັກຂອງພວກເຂົາແມ່ນໂຄສະນາແບບ 
ເຖິງໂຕເຊິ່ງໜ້າ ແລະ ຜ່ານທາງເຟສບຸກ. 

ລາຍການຜະລິດຕະພັນອື່ນໆ ທີ່ຜູ້ບໍລິໂພກສາມາດສັ່ງໄດ້ 
ມີຄື:
1. ກ່ອງຜັກ (ຜັກ 7 ຊະນິດ ແລະ ໝາກໄມ້ 1 ຊະນິດ) ລາຄາ  
   7 ໂດລາ ຕໍ່ກ່ອງ.
2. ສາມາດເລືອກຜັກໄດ້ຈາກລາຍການຜັກທີ່ມີໃນແຕ່ລະ   
    ອາທິດ ລາ ຄາ 7 ໂດລາ ຕໍ່ກ່ອງ.
3. ຊຸດແກງໜໍ່ໄມ້ ລາຄາ 8 ໂດລາຕໍ່ຊຸດ.
4. ຊຸດຈຸ່ມປານ້ຳຂອງ ລາຄາ 12 ໂດລາ ຕໍ່ຊຸດ.
5. ຊຸມຕົ້້ມໄກ່ລາດ ລາຄາ 10 ໂດລາ ຕໍ່ຊຸດ.

ເຄືອຂ່າຍຊາວກະສິກອນລາວ ແມ່ນໄດ້ສະໜອງການຝຶກ 
ອົບຮົມເພີ່ມເຕີມໃນການຜະລິດ ແລະ ເຕັກນິກຫຼັງການເກັບ 
ກູ້ພ້ອມທັງການຕະຫຼາດໃຫ້ແກ່ກຸ່ມ.

ຂໍ້ມູນທົ່ວໄປ:

ລະບົບໄດ້ລິເລີ່ມໃນປີ 2017 ກັບກຸ່ມປູກຜັກອິນຊີທົ່ງມັ່ງ. 
ກຳລັງສືບຕໍ່ ຈົນເຖິງປັດຈຸບັນ. 

ສະຖານະພາບ:

- ນຳໃຊ້ສື່ອອນລາຍ ເຟສບຸກ (Facebook) ໃນການໂຄສະ 
ນາຜະລິດຕະພັນ ແລະ ການສື່ສານກັບຜູ້ບໍລິໂພກ.
-  ໂຄສະນາຜະລິດຕະພັນ ຕາມຫ້ອງການໃນນະຄອນຫຼວງ 
ວຽງຈັນ. 
- ລະບົບນີ້ບໍ່ແມ່ນລະບົບທີ່ແຍກຕ່າງຫາກ ແຕ່ມັນເປັນລະ 
ບົບໜຶ່ງທີ່ ຊ່ວຍສ້າງໂອກາດທາງການຕະຫຼາດໃຫ້ແກ່ກຸ່ມຜູ້ 
ຜະລິດ.

ຄຸນລັກສະນະ ນະວັດຕະກຳ:

ກຸ່ມປູກຜັກອິນຊີທົ່ງມັ່ງ ສາມາດເຮັດການຕະຫຼາດຜັກຂອງ 
ເຂົາເຈົ້າໃຫ້ມີລາຄາສູງຂຶ້ນ. ຜັກກ່ອງໜຶ່ງໄດ້ກຳໄລເຖິງ 30% .

ຜົນໄດ້ຮັບ:

ອີງຕາມການດຳເນີນການສຶກສາ ໂດຍເຄືອຂ່າຍຊາວກະສິ 
ກອນລາວ ກ່ຽວກັບໄວໜຸ່ມໃນວຽກງານກະສິກຳ, ຊາວກະສິ 
ກອນໄວໜຸ່ມ ຈະສຶບຕໍ່ເບິ່ງແຍງສວນຂອງຄອບຄົວເຂົາເຈົ້້າ 
ຖ້າຫາກພວກເຂົາສາມາດສ້າງລາຍໄດ້ເພີ່ມຈາກມັນ. ຈິ່ງ 
ເປັນເຫດຜົນໃຫ້ເຄືອຂ່າຍຊາວກະສິກອນລາວ ໄດ້ມີການລິ 
ເລີ່ມໃຫ້ການສະໜັບສະໜູນໄວໜຸ່ມ ເພື່ອສ້າງລາຍຮັບທີ່ດີ 
ຂຶ້ນຈາກກະສິກຳ. ໜຶ່ງໃນຜົນສຳເລັດໃນການລິເລີ່ມຂອງ 
ພວກເຂົາແມ່ນ ëກະຕ່າ ຊາວສວນí.

ກະຕ່າຊາວສວນແມ່ນວິທີການຕະຫຼາດ ທີ່ນຳໃຊ້ສື່ອອນ 
ລາຍເຟສບຸກ ເພື່ອຈຳໜ່າຍຜັກອິນຊີໂດຍກົງໃຫ້ແກ່ຜູ້ບໍລິ 
ໂພກ. ລະບົບແມ່ນໄດ້ຖືກຈັດການໂດຍ ກຸ່ມປູກຜັກອິນຊີ 
ບ້ານທົ່ງມັ່ງ, ເມືອງໄຊເສດຖາ, ນະຄອນຫຼວງວຽງຈັນ, 
ສປປລາວ. 

ກູ່ມປູກຜັກອິນຊີທົ່ງມັ່ງ ຈຳໜ່າຍຜັກຂອງພວກເຂົາເຈົ້້າທີ່ຕະ 
ຫຼາດອິນຊີ ແລະ ຫ້າງຊັບພະສິນຄ້າ. ແຕ່ພວກເຂົາກໍ່ບໍ່ສາ 
ມາດຈຳໜ່າຍຜະລິດຕະພັນຂອງພວກເຂົາໄດ້ໝົດ ແລະ 
ພາຍໃນກຸ່ມກໍ່ບໍ່ມີແຮງງານພຽງພໍ ເນື່ອງຈາກບາງຄັ້ງໄວໜຸ່ມ 
ກໍ່ບໍ່ສາມາດເຂົ້່້າຮ່ວມໄດ້. ເຄືອຂ່າຍຊາວກະສິກອນລາວໄດ້ 
ສະໜັບສະໜູນກຸ່ມໃຫ້ມີການຂະຫຍາຍການ ຜະລິດຂອງ 
ເຂົາເຈົ້າໃຫ້ແກ່ໄວໜຸ່ມ ທີ່ຢູ່ໃນບ້ານດຽວກັນນັ້ນອີກ 20 ຄົນ 
(ອາຍຸ 12-19 ປີ). ຜັກທີ່ໄດ້ຈາກກຸ່ມໄວໜຸ່ມແມ່ນຈຳໜ່າຍຢູ່ 
ຕາມຕະຫຼາດທົ່ວໄປ ແລະ ກົນໄກໃໝ່ທີ່ເອີ້ນວ່າ ëກະຕ່າຊາວ 
ສວນí ເຊິ່ງເຮັດໃຫ້ກຸ່ມໄວໜຸ່ມໄດ້ຈຳໜ່າຍຜັກໄດ້ໂດຍກົງ 
ໃຫ້ແກ່ຜູ້ບໍລິໂພກ.

ທ້າວ ເອ, ສະມາຊິກກຸ່ມໄວໜຸ່ມ ອາຍຸ 14 ປີ ໄດ້ອະທິບາຍ 
ວ່າ ìກ່ອງຜັກຈະລວມມີຜັກ 6 ຊະນິດ ແລະ ໝາກໄມ້ 1 ຊະ 
ນິດ, ເປັນຜັກທີ່ມີຄຸນນະພາບທີ່ດີທີ່ສຸດ ຈາກສວນຂອງພວກ 
ເຮົາ. ຜັກຈະມີຄວາມແຕກຕ່າງກັນໃນທຸກໆອາທິດî ກ່ອງຜັກ 
ລາຄາປະມານ 7 ໂດລາ.

ອີງຕາມທ້າວ ເອ ກ່າວວ່າ, ຊາວສວນຜູ້ທີ່ສະໜອງຜັກແມ່ນ 
ໄດ້ ຮັບການຝຶກອົບຮົມໃນເຕັກນິກການຜະລິດເປັນຢ່າງດີ 
ເຊັ່ນ: ການເກັບກ່ຽວ. ìພວກເຮົາໃຫ້ລາຄາເຂົາເຈົ້້າສູງກວ່າ 
ເພາະພວກເຂົາຄັດເລືອກຜັກທີ່ດີທີ່ສຸດໃຫ້ແກ່ພວກເຮົາ,î. 
ຜັກຄຸນນະພາບດີອັນ ດັບ 1 ແມ່ນໄດ້ໃຫ້ລາຄາສູງກວ່າ 
15-20%. 

ຊາວກະສິກອນໄດ້ກຳໄລປະມານ 2 ໂດລາ ຕໍ່ກ່ອງ ຫຼັງຈາກ 
ຄິດໄລ່ຄ່າໃຊ້ຈ່າຍທັງໝົດ ການຊື້ຜັກ, ຊື້ກ່ອງ ແລະ ການຂົນ 
ສົ່ງ. 30% ຂອງ ການຂາຍແມ່ນເກັບເຂົ້້າໃນກອງທຶນ, ອີກ 
70% ແມ່ນໃຫ້ທີມງານ ການຕະຫຼາດຜູ້ທີ່ຊື້ຜັກຈາກສະມາ 
ຊິກ, ເຮັດການຫໍ່ໃສ່ກ່ອງ, ສົ່ງກ່ອງຜັກ ແລະ ເຮັດການ 
ໂຄສະນາ. 

ຫຼັງຈາກ 2 ເດືອນໃນການທົດສອບເບື້ອງຕົ້ນ, 20 ກ່ອງໄດ້ 
ຖືກຈັດສົ່ງ. ເອ ໄດ້ກ່າວວ່າ ìພວກເຮົາຫວັງວ່າຈະເຮັດໃຫ້ໄດ້ 
100 ກ່ອງໃນມໍ່ໆ ນີ້,î ປັດຈຸບັນນີ້, ຕະຫຼາດຫຼັກແມ່ນຈາກ 
ອົງການຈັດຕັ້ງສາກົນ ແລະ ບັນດາສະມາຄົມທີ່ຢູ່ 
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